INFORMACAO QUE ACOMPANHA
VELOCIDADE DO VAREJO, COM A

SOLUQGES AGILIDADE E A CONFIANGA QUE VOCE
SA VARE JO IR ETR L

"QUE A SUA ‘EMPRESA
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Nada € como antes, e tudo muda na
A velocidade de um beep. No Varejo, o que é
tendéncia hoje ja ficou obsoleto ontem. E toda
SA essa velocidade é o que nos desafia a romper

barreiras para antecipar cenarios e gerar
relevancia a voceé.

VAREJO

SOMOS O CANAL Somos um hub de conteudo e relacionamento
COM A com a esséncia da colaboracao, do novo e o
CREDIBILIDADE QUE DNA da transformacao em nosso gene.
SUA EMPRESA Compartilhamos conhecimento exclusivo e
PROCURA PARA SE relevante para o varejo de autosservico
gggfs%g\e%cn%g 0s alimentar — um eccissistema. inspirador e em
PRINCIPAIS REDES cons.tante reinvencao. Acreditamos ser esse.o
DE AUTOSSERVICO caminho para o setor tornar-se cada vez mais
ALIMENTAR. forte, sustentavel, inovador e protagonista.
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Estamos na jornada evolutiva junto as
redes varejistas e seus fornecedores. Nos
os ajudamos a melhor se conectar, para
que obtenham relacoes mais efetivas,
produtivas e rentaveis. Vemos na atuacao
colaborativa, no compartilhamento de
conhecimentos e na transformacao
digital as forcas-motrizes desse setor.

ENCONT ROS, E
Essa é nossa crenca e Nosso ma_nt_ra. Afinal, co LABO RA

o0 mundo agora é exponencial, digital e QAO
ccompanharem ses ransia SN 0 ENTRE QUEM
erpreza do Centroce nelgénci FAZE OUEM QUER *
Negocios do Varejo — CINVA. FAZER A DI FERENQA.



NOSSO
PROPOSITO

Contribuir para um varejo de
autosservico forte, sustentavel e
inovador por meio do conhecimento
e da colaboracao.

Nossa Missao

Disseminar inovacao e conhecimento
relevante para o varejo de autosservico
alimentar. Sobretudo, fomentar um
relacionamento inteligente, saudavel

e prospero entre as redes

varejistas, seus fornecedores,
colaboradores e clientes.




» TRANSFORMACAO DO VAREJO
» INOVACAO
» TECNOLOGIA
» LIDERANCA
» GESTAO ESTRATEGICA DO NEGOCIO
» COLABORACAO VAREJO E INDUSTRIA

BS/CENTRAIS EM NOSSOS
CONTEUDOS

» GESTAO OPERACIONAL
— — » INTELIGENCIA COMERCIAL
T » EVOLUCAO DO VAREJO REGIONAL
» TENDENCIAS
» DADOS
» RESPONSABILIDADE SOCIAL
» TRABALHO COM PROPOSITO E PESSOAS




»
NOSSOS FORMATOS b « ittt ™
DE CONTEU Po = COM 0S DECISORES DO VAREJO

ALIMENTAR TAMBEM PRECISA SER.
-
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REVISTA SUPLEMENTOS PORTAL NEWSLETTER WEBINARS EVENTOS MIDIAS
IMPRESSA REGIONAIS DE NOTICIAS PRESENCIAIS SOCIAIS
E DIGITAL E ONLINE
7 COLECAO SORTIMENTO 3 O o MAIORES VAREJISTAS

\ | Informacoes para Ranking e dados de
& desenvolvimento de categoria, [\_/] [\_/] desempenho das
ranking das marcas e de maiores redes varejistas
fornecedores do Varejo
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REVISTA

DIGITAL

YOUTUBE

FAee  NOVOCENARID

TRANSFORMA
# MARKETING DO SETOR

FACEBOOK

EVENTOS
DIGITAIS

TWITTER



EM NOSSOS CANAIS VOCE
FALA COM O VAREJO DE
PONTA A PONTA.

o/, DECISORES C-LEVEL °
3 3 O (PROPRIETARIOS, DONOS,
SOCIOS E DIRETORES) i i

440/0 GERENTES
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COLABORACAO
VAREJO E INDUSTRIA

) — ESTRATEGIA COMERCIAL
N\ | e INOVAGAO
INTERESSES » CASES DE SUCESSO VAREJO E INDUSTRIA
DE QUEM TENDENCIAS
co M PA N H A . DESENVOLVIMENTO DE CATEGORIAS

SORTIMENTO INTELIGENTE
EXPANSAO DO SETOR

SA VAREJC

EXECUCAO EM LOJA

OPERACAO EFICIENTE
COMPORTAMENTO DO SHOPPER

PRECIFICACAO INTELIGENCIA DE DADOS

SOLUCOES E FERRAMENTAS



FAZER POR
E MARCA.

Primeiro, vocé garante um lugar de
destaque em nossos canais. Depois, na
mente dos maiores decisores do varejo

alimentar.

Os desafios no setor sao muitos. E os
varejistas buscam parcerias soélidas com
seus fornecedores. Com a SA Varejo,

vocé tem um canal direto e de

credibilidade com o Trade para
fortalecer o relacionamento de

confianca com esse ecossistema.

SUA EMPRESA

O QUE NOS PODEMOS

ISSO TUDO E
MUITO MAIS
VOCE PODE
E DEVE
APRESENTAR
AO TRADE. E
A SA VAREJO
E O CANAL
IDEAL.

INOVACOES

PORTFOLIO

LANCAMENTOS

ESTRATEGIAS DE PRODUTOS
NOVIDADES NA DISTRIBUICAO
ATENDIMENTO

DIFERENCIAIS DA FORGA DE VENDAS
DESENVOLVIMENTO DE CATEGORIAS
PLANOGRAMA

SORTIMENTO IDEAL

ACOES E SOLUCOES EM PONTO EXTRA
FERRAMENTAS

TECNOLOGIAS

educacao dos varejistas.

Somos o canal ideal porque transformamos as acoes
listadas acima em conteudo relevante que amplia a

N3ao € a toa que eles buscam na SA Varejo o conhecimento
que precisam sobre o setor. E € por isso que ajudamos a criar
oportunidades e a gera valor para a sua empresa.




NOSSAS

Solucoes sob medida para a sua
empresa e com assessoria especializada

do nosso time, que é treinado para
entender suas necessidades e objetivos,
e apresentar a melhor solucao para o seu

negocio. Sempre buscando a
predisposicao dos principais decisores
do Varejo Alimentar a favor de seus
planos comerciais.
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PUBLIS EDITORIAIS

S3o anuncios em formato e linguagem de
reportagem elaborados a partir de um trabalho em
conjunto entre a sua empresa e a curadoria do
nosso time de conteudo. Oferecemos dois formatos:

- PUBLIS IMPRESSOS

A publicacao é feita em nossa Revista Impressa com
diferentes opcoes de formatos e abordagens.
Podemos produzir tanto o conteudo quanto o layout.

- PUBLIS DIGITAIS

Para melhores resultados, invista na opcao
multiplataforma. Assim, a publicacao é
potencializada por meio do uso combinado de todos
0S N0ssos canais digitais (portal, newsletter e redes
sociais). E o melhor é que o resultado de todas as

publicacoes é mensurado.
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|
webinar
series

#19

E-COMMERCE:
DESAFIOS E OPORTUNIDADES
PARA UAREIO E INDUS

P A
Femando ub

forita,

__ W

WEBINARS

Temos dois tipos de webinars com modelos de
patrocinio diferenciados:

- WEBINAR SERIES

O futuro do Varejo em tempo real. Temas gerais e de
grande interesse tanto para o Varejo quanto para a
indUstria, e com a participacao de grandes lideres de
cada setor. Os debates sao quinzenais.

- WEBINAR CASES

Customizado para sua empresa com temas
especificos, debates e CASES com a sua participacao,
além de um ou dois clientes varejistas. A data e o
horario sao ajustados de acordo com o patrocinador.
Ambos os webinars possuem audiéncia qualificada e
transmissao pelas plataformas Zoom e YouTube.


mailto:?""&Subject=Check Out This Site&Body=carla.morais@savarejo.com.br

~ WEVENTOS
FiSICO E DIGITAL

O

INDEPENDENTE DO FORMATO,
AQUI O VAREJO SE CONECTA.
Promovemos trés tipos de eventos:

Foruns Nacionais de Integracao Varejo e Industria:
reunem os decisores e liderancas das principais redes
varejistas do Pais com temas sempre atuais e informacao
direta da fonte.

Foruns Regionais de Integracao Varejo e Industria:
reunem decisores e liderancas da regiao onde acontecem,
com foco em temas locais e demandas regionais.

ERs (Encontros Reservados para a Industria): fechados
para convidados exclusivos, reinem decisores e liderancas
das industrias.

Atuamos com DOIS FORMATOS.: fisico e digital. Nesses
eventos, sua empresa tem a possibilidade de realizar uma
apresentacao exclusiva para o publico e de se relacionar
diretamente com os varejistas participantes.


mailto:?""&Subject=Check Out This Site&Body=carla.morais@savarejo.com.br

GRUPO CONSELHEIROS SA VAREJO

Programa de Aconselhamento formado por um time
multidisciplinar de experientes executivos e
conselheiros do mercado. Durante sessoes online, o
conselheiro de sua escolha ira auxiliar vocé e sua
empresa em tomadas de decisdo complexas. Também
vai ajudar a aprimorar sua visao estratégica e de futuro,
a melhorar a gestao do negdcio, a analisar cenarios, a
estabelecer prioridades. Ele também vai mostrar como
seguir com os planos de transformacao e muito mais.
Tudo de acordo com os principais objetivos e valores da
empresa, e sempre visando maximizar seus resultados.

" SEMINARIO IN COMPANY

Neste médulo In Company, apresentamos com
exclusividade cenarios e tendéncias do varejo de
autosservico alimentar para a equipe de sua empresa,
\ ‘ enriquecendo suas convencoes, reunioes e
planejamentos de vendas.
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https://www.savarejo.com.br/grupo-conselheiros

Uma novidade que conecta fornecedores com o mercado. Este novo espaco de
classificados profissionais € exclusivo para empresas de servicos e solugdes com
ativacdo na Revista e Portal de Noticias. Sem duvida, a melhor forma de aparecer
para quem tem necessidade imediata de contato e compra de solucoes em
Transformacao Digital.

Oferecemos inventario de espaco publicitario em nosso portal de noticias e
newsletter. Eles ficam em areas nobres, o que garante maior visualizacao das
pecas pelos usuarios. Trabalhamos com diferentes tamanhos de pecas individuais
e pacotes. Podem ficar em areas especificas do portal, como, por exemplo, em
nossa Colecao Sortimento, mais precisamente na pagina da categoria trabalhada
por sua empresa.

A avaliacao da imagem de sua empresa (como fornecedora), segundo a
percepcao dos varejistas.

~3 ENTRE EM CONTATO
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Porque conquistamos a confianca do varejista.
E 0 que mostra a pesquisa IBOPE CONECTA¥.

NOSSA REVISTA E CONSIDERADA A MAIS UTIL
JA E A MAIS: NAS INFORMACOES QUE TRAZ:
70% RECEBIDA A47% sAVAREJO

62% vLipa 239 2°coLocapa

43% PREFERIDA 219% 3°coLocADA

9% outras

Fonte:

*279 entrevistas com varejistas de todos os cargos e que atuam nos formatos de super, hipermercados, central de compras e atacarejos. Periodo de 11 de abril a 7 de junho de 2019.

! : ENTRE EM CONTATO
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IX

NOSSO PORTAL DE NOTICIASE O
MAIS CONSULTADO ENTRE OS
ESPECIALISTAS:

46% sA VAREJO
27% 2° coLOCADA
24% 3 coLocADA
3% ouTraAs

NOSSOS EVENTOS SAO
CONSIDERADOS TOP:

95% CcoNSIDERAM OTIMO E BOM
90% AvALIAM COMO CONTEUDO BOM
E GTIMO, COM SOLUGOES PRATICAS E
POSSIBILIDADE DE RELACIONAMENTO
COM LIDERES DA INDUSTRIA

NOSSA NEWSLETTER E A CAMPEA
NA PREFERENCIA DOS VAREJISTAS:

62% sa VAREJO

17% 2° coLocaba

11% 3° coLocaba
- 109% ourtras

NOSSAS SOLUCOES SAO APONTADAS
COMO AS MAIS COMPLETAS:

A48%% sa vareJo
21% 2° coLocaDA
19% 3+ coLocaDpa
12% ouTrAs

ENTRE EM CONTATO
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CONTATO CONOSCO

Este € o momento de mostrar ao Varejo Alimentar o que
a sua empresa tem a oferecer e como ela pode ajudar as
redes varegjistas a enfrentar seus desafios no maior espirito
colaborativo. E vocé ja sabe que nds podemos ajudar!

ENTRE EM CONTATO

Ou, se preferir, fale com a gente direto:
11 3135 5483 / 5484 ou Whatsapp 11 9 7282 4799
carla.morais@savarejo.com.br ou cristina.santos@savarejo.com.br
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